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【全体課題】

1 顧客獲得型名刺を作成する
⇒　https://tenjikaieigyo.com/meishi　を編集して作成してください。
②顧客の声インタビュー先をリストアップする
１）

・顧客企業

・顧客お名前　　

・依頼日　　

・可否
２）

・顧客企業

・顧客お名前　　

・依頼日　　

・可否

３）

・顧客企業

・顧客お名前　　

・依頼日　　

・可否
４）

・顧客企業

・顧客お名前　　

・依頼日　　

・可否
５）

・顧客企業

・顧客お名前　　

・依頼日　　

・可否
【個人課題】

1 見込み客の現状が押し下げられる可能性を想定する
1.見込み客が抱えている典型的な現状は？
2.この現状を見込み客から引き出すためにどういう質問をすればよい？
3.この現状がさらに押し下げられる危険性があるとしたらどういうこと？
②見込み客の理想を押し上げられる可能性を想定する
1. 見込み客が考えている典型的な理想は？
2. この理想を見込み客から引き出すためにどういう質問をすればよい？
3. この理想がさらに押し上げることができる可能性があるとしたらどういうこと？
3 セミナータイトルを考える
4 効果音プレゼン、ナンバープレゼン、〇×プレゼンをつくってみる
⇒https://tenjikaieigyo.com/entamepresen.pptx　を編集し作成しご提出ください。
5 ミニセミナーづくり６つのパートに基づきつくってみる
⇒書式は自由です。パワーポイントなどで作成しご提出ください。
※質問ウェルカムです※
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